Branche, hvor der ikke er,
chance for at falde 1 sgvn

Horsensianeren, direktgr C. 0. Lgvschal, der har veaeret 40

ar i Dansk Esso, kerte ud med sin fegrste petroleum i
tankvonn da han kiin var fem Ar

Direktor C. 0. Lovschal.

C. 0. Lgvschal (62 ar) har
sa at sige faet petroleum ind
med modermeelken. At det
abenbart har .smagt ham godt,
er hans 40 ars jubileeum i
Dansk Esso den 1, november
en understregning af. — Det

stod faktisk skrevet i
stjernerne, f g r jeg blev fadt,
at jeg skulle ind i

oliebranchen. Det var fars
mening, at jeg skulle den vej.
Sadan blev det, og det har jeg
faktisk ikke haft nogen
grund til at fortryde, siger den
kendte horsensianer, som,
selv om han efterhanden har
veeret mange ar borte fra sin
fodeby, stadig feler sig neert
knyttet til den.

Det er muligvis sjeeldent, at to
egenskaber som charme og dynamik
kan forenes. I tilfeeldet C. 0. Lov-
schal er det imidlertid lykkedes til
fulde. Hvor han er, skal der altid
ske noget. Hvor han er med, er der
aldrig kedeligt. Selvom han ikke
leengere er nogen arsunge, har han
alligevel bevaret noget af drengen i
sig, og det er en ganske behagelig
fornemmelse for hans store venne-
og bekendtskabskreds.

yDer er ikke sa langt
til Horsens"

Hans forbindelse med petroleum,
olie og benzin er altsad af gammel
dato, meget seldre end 40 ars jubi-
leet forteller om. Sidst i tyveren
begyndte han ved tysk Esso i
Hamborg. Han kom hjem for at
aftjene sin veernepligt og startede i
1931 ved Dansk Essos hovedkontor
som rejsende. I 1934 sendte Esso
ham tilbage til Horsens. I 1955
blev C. 0. Levschal afdelingschef i
Neestved for Sydsjeelland og Lolland
Falster.
Tre ar senere blev han hentet til-
bage til hovedkontoret i Kebenhavn
som salgschef. 4-5 maneder efter
kunne han skrive assisterende salgs-
direkter pa sit visitkort, og senere
kunne han smide ordet ,assisteren-
de" vek. I 1960 blev han
salgsdirekter, og da Esso foretog
en ny opdeling af sit virkefelt,
fik C. 0. Lovschal stillingen som
direkter for filial Vest med bopeel i
Arhus. Her er han bosat den dag i
dag. - Sa er der jo ikke sa langt til
Horsens, siger han.
Skal man se nejere pa hans
dagbog, vil man opdage, at han

de en hestetankvogn med Niels
Lund pa bukken, og som 5-arig
fik jeg lov til at kere med til
Stouby Klub. Det var kroen,
men der var den klausul, at man
ikke serverede for stedets
re, kun for dem, der kom uden-
bys fra. Jeg fik bolsjer og alle
de citronvand, jeg kunne drikke,
men sda madtte jeg ikke forteelle
noget, nar jeg kom hjem.

Det ord holdt jeg. Ellers var jeg
aldrig kommet ud at kere med Niels
Lund igen. Hans kone havde et bage-
riudsalg i Lille Nygade. Her fik jeg
tit en toeres og af og til endog en
femores kage. Jeg korte med pa he-
stetankvognen, sa tit jeg havde
lejlighed til det. Som ung kom
jeg i leere i kolonial engrosfirmaet
Julius Kysters Eftf. i Arhus for
at laere handel, og det var et
veeldig godt leerested. Senere gik
turen sa til Tyskland, hvor jeg
var pa kontor, lager og med
tankbil pa skift. Jeg husker fra
den tid svagt, at der var noget, der
hed stalhjelmene, og de ville slas.

- De har stadig 2 ar og fire mane-
der tilbage i Dansk Esso. Er det,
som det ofte siges, en hard branche?

- Hvad vil det egentlig sige, at en
branche er hard? Oliebranchen er
hard arbejdsmeessigt, men om den er
det i sig selv, i sine forretningsmeto-
der, mener jeg ikke. Men der sker
noget hele tiden. Nye organisationer
skal man seette sig ind i. Jeg har
haft 40 ar i Dansk Esso, hvoraf de
fleste har veeret dejlige, enkelte
knapt sa morsomme. Jeg har aldrig
haft chancen for at falde i sevn!

Noget om lavpriser og ,,
rigtige" priser
- Og fremtiden?

- Det ma veere at bevare den mar-
kedsandel vi har, og den er for-

holdsvis stor trods mange
konkurrenter.
Lavprisselskaberne? Jeg synes

ikke, man kan sige, de er dygtigere
end de store, men de har chancen
for at kebe billigt engang imellem,
nar der er flydende ladninger. Vi
andre skal levere alle steder.
Lavprisselskaberne kan seette sig pa
enkelte gode pladser, men vi er for-
pligtede til ogsa at selge, hvor
markedet maske ikke er sa stort.

Det er ogsa vores pligt at kore
med store lagre, sd vi kan tage
en krisesituation, nar det kniber
at fa forsyninger frem en meget
hard vinter. Den slags koster
penge. Dertil kommer vort om-
fattende research-arbejde. Alle
vore priser er undergivet mono-
polradet, sa vore priser er fak-
tisk de rigtige. Man ser mdske
nogle blive millioneerer pa kort
tid indenfor branchen, men det
er ikke altid, det holder. Igen-
nem de 40 dr har jeg set nogen
dukke op og forsvinde igen, sad
det er ikke helt let at blive ved
med at have heldet med sig.

Oliebranchen er fascinerende, net-
op fordi der sker noget ustandselig.
Det, der f. eks. var god politik eet
ar, skifter maske til noget helt andet
naeste ar. Og sa skal man veare klar
til at omstille sig. Tidligere var der
mange sma kebmandsstandere, i dag
er der kun de meget store service-
stationer. Jeg tror ogsa, der vil ga
mange ar, for atomkraftveerkerne
slar igennem for alvor, sa det er
branchen ikke bange for. Vi har me-
get store reserver adskillige ar frem.
Vi er med i forskellige ting i
Nordseen. Det er nok dyrere at
hente olien op pa den made, men
det gor os mindre afhesengige af,
hvad der sker i olielandene.

Ungdommen i dag

- Hvad betyder lukningen af Suez-
kanalen?

- At vi skal nedenom Afrika. Som
folge deraf investeres der mange
penge i meget store tankskibe. Vi
har tankskibe pa over 500.000 tons.
Jeg tror, der er planer om tankskibe
pa helt op til 1 million tons, men

hvornar det gennemfogres, kan jeg
ikke sige i dag.

- Der er startet en funktioneerfor-
ening indenfor Dansk Esso.

- Ja, sidste ar i december, fordi
man ogsa hos os har fundet det for-
nuftigt at organisere sig. Det er ikke
nogen fagforening, men en forening
der sammen med ledelsen arbejder
til gavn for funktionaererne og
selskabet. Fra starten har den
fungeret i den retning, som var
malet. Der har aldrig veeret tale
om, at det skulle veere en
pressionsgruppe, men en
organisation til gavn for begge
parter.

- Ungdommen i dag?

- Efter min mening har hoved-
parten af de wunge indenfor for-
retningsverdenen en fin uddan-
nelse. Det var rart, om de havde
lidt mere praksis - eller at der
var en bedre fordeling mellem
unge og de lidt mere erfarne i
forretningslivet. I gamle dage
var man nok i den greft, at det
hele skulle klares pa erfaringen.
Men det kan man ikke i da9 -
og naturligvis heller ikke uden
erfaring. Det er mit hab, at fir-
maerne laerer at holde sig pa
midtervejen, sa man kan udnytte
de unges bedre uddannelse sam-
men med de lidt aeldres erfaring.
Det er nodvendigt, jo mere be-
sveerlig forretningslivet bliver.

Jeg synes, at handelsungdommen
er ualmindelig god til at dygtiggere
sig. Pa handelshgjskolerne meder
man heller ikke alt det vrovl, som
man finder andre steder. Jeg har
tillid til den ungdom, der har et
passende antal erfarne folk til at stotte
sig. -

,,Horsens vil ogsa
feengsle Dem"

e I en arraekke var De en meget
energisk formand for Turistforenin-
gen for Horsens og Omegn?

- Det var et interessant arbejde.
Jeg kan huske, at vi stod overfor at
skulle have en ny plakat. For forste
- og eneste gang I mit liv gav jeg
udkast til en plakat. Den forestillede
et feengselsgitter, og teksten var
,Horsens vil ogsa feengsle Dem".
Men bestyrelsen turde ikke ga ind
for ideen. Da vi skulle lave en ny
brochure, fik vi kontakt med den
tidligere Horsens-journalist Viggo
Barfoed ,og han priste som
/Erboediest" Horsens i vers.

Det var ogsa morsomt at veere
med til at starte den sékaldte heflig-
hedskampagne. som blev bergmt.
Horsens er fortsat den by, jeg foler
mig mest knyttet til. Her har le® de
fleste af mine venner. Jeg ved ikke,
hvad det er med Horsens, men der
er en sarlig atmosfere. Et af de
mennesker, je® satte storst pris pai
min Horsens-tid, var borgmester
Robert Holm. Jeg forsgmte aldrig
noéen leilighed til at kigge ind
til ham, nar jeg efter min
fraflytning af og til kom til bYen.
Og hver gang jeg fik en
udneaevnelse, la der telegram fra
Robert Holm.

Drengearene i fedebyen var ogsa
festlige.Den gang fandt der kampe
sted mellem drengene i Villavei og
Gasvej. Det var en slags principsag.
Drenge skal jo slas engang imellem
Jeg boede ganskevist ikke i nogen af
gadern men Eigil og Ove Hede Nielsen
rekvirerede mig nar det gik lgs mod dren-
gene fra Villavej.Det var nu ret
fredsommeligt.ne knipler vi brugte var
sammerullede aviser, sa der var ing
en fare ved det.

Fra min pure ungdom erindrer
jeg, at en mand ved navn Reigaard
korte taxa med en Gideon bil bygget
hos Kramper i Horsens. Det var en
af den slags med udvendigt bathorn.
— Erindringer fra olietiden?

- Vi havde en forpagter i Sla-
gelse, som vores distriktchef
vede at overtale til at pudse
bilvinduerne, nar kunderne kom
ter benzin. Da han to maneder
senere kom og spurgte, hvordan
det nu gik, svarede forpagteren:

Jo, service var der skam, selv-
om det var pa en lidt anden
mdde. Han havde veeret en tur i
Flensborg og kebt nogle seerlige
svampe. Dem solgte han til kun-
derne, sa kunne de selv pudse
ruderne. Han syntes, at det gik
meegtig godt.

Der var ogsa en mand, der drev
en meget stor forretning. Service
var der til gengeeld ikke noget seer-
ligt af I geengs forstand, men forret-
ningen var aben degnet rundt, og
der stod altid en kande kaffe klar.
Det benyttede ikke mindst lastbil-
chaufforerne sig af. Hvoraf man ser
betydningen af, at seelger og kunder
kan godt sammen.

- Reklamens betydning?

Det er mit indtryk, at kampagnen
med dyrebillederne er det bedste,
vi nogensinde har lavet. De har
flyttet kunder fra konkurrenterne til
os. Man kan altsa se, hvor meget
born kan bestemme. De vil nemlig
have billederne, slutter direktoer
Lovschal. P4 jubileeumsdagen vil der
veere abent hus i hjemmet i Skade

Bakker, Arnakvej 76, Hgjbjerg.
Huset er stort — den dag maske
ikke stort nok.

P. N.
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